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Datum Anlass Verantwortlich

Sa/So   30.9./1.10 Absegeln / Abmotoren Heinz Loppacher

Sa/So         4./5.11.06 Schneetšrn Beat Weber

Samstag,  27.1.07 Wintertreff Alex Schwyn

Freitag, 16. 2. 07 Nautischer Themenabend

Samstag, 17. 3. 07 GV Kurt Gysi
Clubfest Christine Jenny

Ihr Partner rund umÕs Bauen
n EinfamilienhŠuser n MehrfamilienhŠuser n Industriebauten
n  Gewerbebauten n šffentliche Bauten

Telefon 071 244 40 10 n  E Mail:herzig.patrick@bluewin.ch
9008 St.Gallen, Farbgutstr.2 n 9306 Freidorf, SchŠfliwiese 17
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Der PrŠsident

Liebe Clubmitglieder
Schon wieder neigt sich eine Segelsaison dem
Ende entgegen. Der Blick in die AktivitŠtenliste
des Clubs zeigt, dass die meisten geplanten AnlŠsse
bereits der Geschichte angehšren. Eine windreiche
aber leider etwas wasserarme Saison, mindestens
was den Pegelstand des Bodensees anbelangt, ist
vorbei. Wie im letzten Jahr wurden die
Abendregatten gemeinsam mit dem YCRo
organisiert.  Als Teilnehmer waren auch die
Kameraden des Seeclubs Egnach eingeladen.
Unter der bewŠhrten FŸhrung von Franz Mettler,
immer tatkrŠftig unterstŸtzt von Lucia, wurde mit
viel Wind gesegelt oder gemeinsam auf den Wind

gewartet. An dieser Stelle gilt es Franz  und seinen bewŠhrten Helfern ein Lob und
herzliches ãDankeschšnÒ fŸr den  unermŸdlichen Einsatz auszusprechen.
Erstmals unter der FŸhrung unserer neuen Fahrtenobfrau Suzanne Gut fand das
Fahrtenwochenende, der Saisonhšhepunkt fŸr die Fahrtensegler statt. Wie die
Abwesenden dem detaillierten Bericht auf den Seite22-25 entnehmen kšnnen, gut
organisiert, interessant gestaltet und vom Wetter begŸnstigt, leider nicht mit viel
Wind gesegnet. Die Abwesenden haben etwas verpasst.
Auf der Suche nach neuen AktivitŠten sind wir fŸndig geworden. Der neue Anlass
ãRentner Sailing CupÒ, noch nicht im Jahresprogramm vorgesehen, war ein voller
Erfolg. Details kšnnen Sie dem Bericht auf Seiten12-19 entnehmen. Wir  werden
diesen Anlass ins nŠchstjŠhrige Programm unter dem Namen ãGolden Age Sailing
CupÒ definitiv aufnehmen.
FŸr das ãUs em Choch-Chessi-EssenÒ hat sich unser Clubmitglied Kurt Marthaler
als Organisator in verdankenswerter Weise zur VerfŸgung gestellt. Wieder einmal
nicht vom Grill oder Ochs am Spiess sondern urchig und den MŠnnern
selbstverstŠndlich noch aus alten militŠrischen Zeiten bekannt war das Menu  ãHšrnli
und GhacketsÒ . Besten Dank gebŸhrt natŸrlich auch all den Spenderinnen  fŸr die
reichhaltige Auswahl am DessertbŸffet.  Die Clubregatta unter Leitung von Franz
Mettler konnte mit einer Teilnehmerzahl von 15 Booten sollte durchgefŸhrt werden.
Detail dazu im Bericht auf Seite 27/28. Leider musste die Regatta mangels Wind
abgeblasen werden. Weniger Erfolg hatte  bzw. auf weniger Interesse scheinen unsere
BemŸhungen zu stossen etwas fŸr die Motorbootcrews zu bieten. Wegen fehlendem
Interesse musste Beat Weber den Motorbootplausch fallen lassen. Schade fŸr die
geleistete Vorarbeit.
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Richi Graf
hilft immer
wo er kann
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Im Verlauf der Saison war auch die Beteiligung von SSCRo Crews an den international
ausgeschriebenen Regatten gut und zahlreich. Dabei waren auch immer wieder
SpitzenrŠnge zu verzeichnen. In einem Fall befanden sich in den ersten sechs RŠngen
vier Boote des SSCRo.Ich gratuliere im Namen des Vorstandes den erfolgreichen
Crews fŸr ihre Resultate. Es ist erfreulich wenn sich SSCRo Crews um die SpitzenplŠtze
balgen. Sofern wir zukŸnftig die Resultate rasch mitgeteilt erhalten, werden sie auch
in der Home Page gebŸhrend erwŠhnt. Damit wir dies tun kšnnen sind wir auf die
Meldung angewiesen. Die Home Page wird durch unsere Aktuarin, Christine Jenny
betreut. Resultatmeldungen kšnnen Ihr Ÿber die imVorstandsverzeichnis  vorhandene
E-Mail Adresse direkt zugeschickt werden.
Als nŠchste AnlŠsse stehen noch das Absegeln und der Schneetšrn bevor.  In der
Hoffnung, dass uns der Wettergott fŸr die restliche Saison und die kommenden
AnlŠsse gut gesinnt ist, wŸnsche schon jetzt allen Mitgliedern eine gute Zeit bis zum
und nach dem Auswassern, und freue mich auf eine rege Teilnahme an den kommenden
AnlŠssen.

Euer PrŠsident SSCRo, Kurt Gysi

Bootshafen DLZ
Wie aus den Medien zu erfahren war, hat die SBB das Unternehmen KPMG in ZŸrich mit
der Abwicklung des Verkaufs der SBS beauftragt. Dieses Verfahren lŠuft zur Zeit. GemŠss
den Medienberichten sind noch vier Gruppen im Verfahren als mšgliche zukŸnftige Eigner
der SBS.
FŸr uns sind vor allem die in den Verkaufsunterlagen verzeichneten Vorgaben des Kantons
Thurgau als Konzessionsgeber fŸr den Bootshafen beim DLZ von Bedeutung.
So haben wir mit unseren AktivitŠten erreicht, dass in eines der Verkaufskriterien unsere
Forderungen im Zusammenhang mit der Quersubventionierung des Schifffahrtbetriebes aus
dem Ertrag des Bootshafens in vergleichbarer Form mit der Ertragsabschšpfung der
GemeindehŠfen festgelegt wurde.
Das entsprechende Verkaufskriterium lautet : (Zitat)
- Verrechnung von 90% der Netto-†berschusse (nach Abzug der Unterhalts- und 

Erneuerungskosten) aus der heutigen und allenfalls ergŠnzten Bootshafenkonzession
mit der fahrplanmŠssigen  Kursschifffahrt.

In Verbund mit den Zusagen des Kantons (protokolliert) heisst das, dass wir gemeinsam mit
der SBS eine Investitionsplanung fŸr Unterhalts- und Erneuerungsmassnahmen vornehmen.
Dabei wurde uns vom Kanton die Priorisierung
der zu notwendigen Erneuerungs- bzw. Unterhalts- massnahmen zugesprochen. Die
entsprechenden Kosten werden ebenso vom Ertrag aus den HafengebŸhren abgezogen
wie weitere Kosten im Zusammenhang mit dem Hafen. Vom Nettoertrag werden
zudem 10% fŸr die Belange des Hafens zurŸckbehalten.

Der aktuelle Stand ist:
- Mit der SBS hat eine erste Investitionsplanung fŸr die Jahre 2007 / 2008 / 2009

stattgefunden.
- FŸr das Jahr 2006 wurde der Ersatz der Elektroinstallationen an den Stegen E 

und D zugesagt und ausgefŸhrt (geplant war lediglich Steg E). Zudem wurde die
Einrichtung einer nach Brauchwasser und Trinkwasser getrennten Wasserzapfstelle
beim Absaugsteg zugesagt und installiert.

- Die AusfŸhrung der Befestigung des Kiesweges entlang der Hafenmauer mit 
Verbundstein ist fŸr den SaisonŸbergang 2006-2007 geplant. Offerten sind 
eingeholt. Zur Zeit wird die ZustŠndigkeit fŸr die Vergabe und die AusfŸhrung 
geregelt.

- FŸr den Bereich SanitŠranlagen wird durch das ArchitekturbŸro von Patrick 
Herzig ein Vorprojekt in verschiedenen Varianten inkl. KostenschŠtzung erstellt.
DieKosten dieses Vorprojektes werden von der SBS und dem SSCRo je zu 50%
getragen. In diesem Projekt inbegriffen ist auch die Frage der Abfallentsorgung
und der Errichtung einer Einrichtung fŸr das Abwaschen des Geschirrs.

- Die nŠchste Sitzung mit der SBS  findet statt sobald Planungsresultate vorliegen.
Inhalt wird das weitere Vorgehen und die Auswahl des auszufŸhrenden Projektes
sein.

Nach AbklŠrungen mit der KPMG hat der Vorstand beschlossen, das Interesse des
SCCRo anzumelden, den Hafen im Auftrag des Konzessionsinhabers/Besitzers als
Betreiber zu fŸhren. Diese Lšsung ist auch aus Sicht des Konzessionsgebers mšglich.
 Wie an der letzten Generalversammlung festgehalten, bedarf eine solche Lšsung
der Zustimmung der Mitglieder. Dies bedeutet, dass sowohl die notwendige
StatutenŠnderung, der Vertrag mit dem Besitzer als auch die Organisation zur
Genehmigung vorgelegt werden mŸssen. Entscheidend fŸr uns ist, dass so durch die
Mitglieder des SSCRo keine Genossenschaft mit finanzieller Haftung gegrŸndet
werden muss.
Zu guter Letzt gilt es noch zu bemerken, dass die Interessen des SSCRo im
Zusammenhang mit dem Bootshafen nach wie vor von Heinz Loppacher, Franz
Mettler, und mir als PrŠsident in Zusammenarbeit mit unserem Rechtsanwalt
Ch. Raggenbass vertreten werden und unsere AktivitŠten im EinverstŠndnis mit
dem Vorstand durchgefŸhrt werden.

Kurt Gysi, PrŠsident
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Occasionsbšrse 2006
Nach einem fulminanten Start der
eintŠgigen Occasionsbšrse 2005,
erwarteten wir, dass es so weitergehen
wŸrde. Zwar wurde auch in diesem
Jahr rege gehandelt und
wahrscheinlich wurde ebensoviel
Material angeboten wie im letzten
Jahr. Aber leider machte uns der
Wettergott einen Strich durch die
Rechnung. Der Start war kŸhl und
viele sind zu Hause geblieben. Nach
kurzen und trŸben Aufhellungen,
flohen wir mit dem Material vor dem
immer wieder einsetzender Regen in
den ãWintergartenÒ des
ãHafenglšgglisÒ. Aber es war eng und
das Interesse am angebotenen Material
ging rapide zurŸck.

Die Anmeldungen kamen nur spŠrlich,
so dass im Internet keine richtige Liste
prŠsentiert werden konnte. Die
meisten Angebote wurden erst am
Samstag Morgen bekannt gegeben.
Auch dieses Mal fehlten auswŠrtige
Interessenten. Offensichtlich ist die
Bšrse noch nicht genŸgend bekannt
gemacht worden. Wir machen uns
auch schon Gedanken, wie wir diesen
Anlass besser kommunizieren kšnnen.
Ebenso ist die ãWetterabhŠngigkeitÒ
ein Problem, das noch gelšst werden
muss.

Neu an dieser Bšrse wurde eine
sogenannte ãGrabbelkisteÒ, einige
sagen WŸhlkiste dazu, eingesetzt.
Alles was noch fŸr untergeordnete
Zwecke verwendet werden konnte
kam in diese Kiste. Wir unter-
schieden zwischen Fr. 2.00 und Fr.
5.00. So fanden viele Artikel doch
noch Liebhaber. Am Schluss war
die Kiste beinahe leer. Aus einem
Nachlass erhielten wir viele BŸcher,
natŸrlich entsprachen sie zum Teil
nicht mehr dem heutigen Stand.
Trotzdem hatten wir doch einige
verkauft. Da wir diese Artikel gratis
bekamen, haben sie unser Ergebnis
doch stark verbessert.
Als Neuerung haben wir den Anteil
des Clubs von 10% auf 20%
angehoben und konnten die
ãRenditeÒ etwas verbessern. Leider
wurde auch dieses Mal nicht alles
verkauft, aber die nŠchste Bšrse
kommt bestimmt.
Das Team funktionierte wieder
super. Das Zusammenspiel und die
Motivation waren hervorragend.
Eigentlich hŠtte es mich gar nicht
mehr gebraucht. Das zu erwŠhnen
ist eigentlich ŸberflŸssig, aber
trotzdem recht herzlichen Dank, ãIhr
habt es super gemacht!Ò
An dieser Stelle mšchte ich allen
denen danken, die uns das Material
kostenlos zur VerfŸgung gestellt
haben.
Nun hoffe ich, dass uns Petrus fŸr
die nŠchste Bšrse gnŠdig gesinnt
sein wird.                Alex Schwyn
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